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FLIPPED STUDIO “SUCCESSFUL INNOVATOR” - NOVA

Proiect Nr. 2020-1-LT01-KA227-ADU-094751

Alina: Unicitatea artei
il

Alina Stefania, Romania

Sector: Design & Moda

Loc de munca: lucrator care desfasoara o activitate independenta

Despre mine

M-am nascut in Drobeta-Turnu Severin, Mehedinti (Romania). M-am mutat la Timisoara pentru
studii, am decis sa raman aici si sa incep sa-mi pun in practica dorintele si pasiunile pentru arta,
mod3 si design. Tmi place s3 spun cd sunt un artist cu o mare dorintd de a reinventa si promova
folclorul traditional romanesc. Sunt foarte pasionata de artad vizuald, moda, design, muzica si
teatru. Am o diploma de licenta in Stiinte ale Comunicarii si un master in publicitate, audio-vizual
si promovarea vanzarilor de la Universitatea de Vest din Timisoara. Folosesc produse
vestimentare simple, pe care le personalizez cu detalii inedite. In acest moment, incerc s3-mi
lansez mica mea pasiune pentru moda in mediul online.

Drumul meu catre CCS si principalele realizari inainte de Pandemie

Cand esti tanar, se pare ca tot timpul cauti mai mult si mai bine. Nimic nu te satisface, ai impresia
ca jobul tiu nu meritd pentru c3 poti spera la noroc. Tn copildrie, eram pasionatd de diversitatea
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in moda, de combinatiile ciudate de haine. Mi-a fost foarte greu sa gasesc haine in stilul meu
pentru ca intotdeauna am avut o latura "baietoasa”.

Perioada de pandemie 2020-2021 a fost ca un consilier pentru mine. Am avut mai mult timp sa
ma gandesc, sa brodez, sa pun bazele pasiunii mele mult visate. A fost momentul in care m-am
apropiat de online, mi-am deschis pagina de Facebook si Instagram pentru mica mea afacere si
am inceput sa ma implic, sa creez continuu. Acest lucru se datoreaza faptului ca iubesc tot ceea
ce Tnseamnd fiacut manual la moda. intotdeauna mi-a placut sa creez tricouri de mana special
personalizate.

Acum Tmi creez modelele de broderie in
Procreate. M-am gandit s3a combin
ilustratiile cu broderia. Acest lucru este unic
in afacerea mea. Cel mai surprinzator lucru
pentru mine despre inceperea drumului in
CCS a fost ca EU POT. Este o provocare sa
incepi, este greu sa intri pe piata muncii, dar
este si mai greu sa ramai acolo.

Cele mai mari realizari ale mele inainte de
contextul pandemiei sunt creatiile mele
vestimentare. Chiar dacda erau mai mult in
stadiul de schita Tnainte de pandemie. Am
reusit s& cumpar si o masina de cusut,
masina de brodat dar si alte produse.

Fotografie de Alina Stefania

Provocarile cu care m-am confruntat in timpul pandemiei si solutii inovatoare
pentru a le depasi.

CCS este pe cat de frumos si promitator, pe atat de provocator. La fel ca multi altii, am
experimentat provocari in timpul Pandemiei. De exemplu, ma asteptam ca lipsa interactiunii
dintre oameni si carantina de acasa sa aduca mai multi vizitatori pe paginile de Facebook si
Instagram ale micutei mele afaceri. Dar nu. A fost mai greu decat credeam sa conving oamenii sa
acceseze niste pagini de socializare despre care nu stiu nimic. Paginile au fost create recent, asa
ca nu am avut multe de aratat acolo.

Dar nu am renuntat si am inceput sa-mi dedic timpul liber din pandemie creativitatii si laturii mele
visatoare. Asa am inceput sa cos pe tricouri broderii de mana si accesorii inedite, din folclorul
romanesc. Acest lucru m-a inspirat continuu si mi-a aratat ca rezultatele obtinute cu usurinta nu
va multumesc pe deplin.

Asa am depasit toate obstacolele si chiar m-am convins ca este timpul sa-mi deschid propriul
magazin online unde sa-mi vand creatiile. O alta solutie pe care am adoptat-o pentru a nu ceda
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in contextul pandemiei a fost viziunea unui logo care sa ma reprezinte: simplu si usor de
identificat.

Am invatat din provocarile pandemiei ca nu poti doar sa astepti ca mediul

online sa-ti aduca vizibilitate in afacerea ta sau sa-ti promoveze pasiunile.

Trebuie sa investiti Tn sponsorizare platita, sa creati un site web sau un

magazin online si sa platiti Google pentru a va aduce vizitatori incet, incet. St -F 1
oterania

Offline trebuie sa profitati si sa cereti tuturor prietenilor sa va ajute sa va
promovati afacerea, sa profitati de toate evenimentele locale, sa
mergeti la festivaluri de arta etc. Trebuie sa va bucurati de partea
sociald, dar sa faceti si efort nu doar sa asteptati.

Logo Alina Stefania

”CRED CA SUNT UN EXTRATERESTRU! Asa este vazuta arta prin ochii multora. Cand simt ca nu
mai pot in CCS, inchid ochii si visez ca vin de pe o alta planeta si caut sa gasesc viata pe
aceasta planeta pentru a o lua de la capat.”
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llustratie creata de Alina pentru extraterestru

Planurile si aspiratiile mele de viitor pentru dezvoltarea carierei mele in CCS.

Planurile si aspiratiile mele de viitor sunt legate de deschiderea unui magazin online prin care sa-
mi expun creatiile si sa le vand. Vreau sa transform asta din pasiune intr-o afacere de succes.
Vreau sa particip la cat mai multe festivaluri traditionale si sa vad cat mai multe creatii folclorice
care sa ma inspire sa raman in CCS si sa infrunt provocarile viitoare.

Sugestia mea pentru cei care doresc sa lucreze in CCS

As recomanda celor care doresc sa se aventureze in CCS sa aiba incredere, sa-si lase pasiunea sa
prinda viata si sa-i incante pe cei din jur cu creativitatea lor. Pasiunile pot da nastere unor afaceri
de succes in CCS si va pot colora viata. Nu este usor, dar clar ca nu este imposibil!
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Intrebari de auto-reflectie

1. Ce am invatat din aceasta poveste?

2. Ceaminvatat despre cum sa depasesc problemele cauzate de situatii neasteptate, cum
ar fi pandemia de COVID-19?

3. Cum voi folosi ceea ce am invatat in viitor?

Aceasta poveste de buna practica este pregatita de Centrul pentru Promovarea
Invatarii Permanente - CPIP, Romania.



